Kilpailua koskevat kaytannot

Tarkoitus

Graphic Packaging International LLC, ja sen tytdryhtidt (yhdessa "yhtié" tai "GPI") noudattavat taysin kaikkia
liittovaltion, osavaltioiden ja maailmanlaajuisia kartelli- ja Kkilpailulakeja. Yhti® uskoo vapaan markkinatalouden
jarjestelmaan, ja naiden lakien noudattaminen on olennaista GPI:n korkeimpiin normeihin ja eettiseen toimintaan
perustuvan maineen yllapitamiselle. Yhti6 on kehittényt taman kilpailua koskevan kdytannén perehdyttadkseen
tydntekijat liiketoimintaamme eniten vaikuttaviin kartelli- ja kilpailulakeihin.

Hintakeskustelut kilpailijoiden kanssa

Tyontekijoéiden on ehdottomasti valtettdva kaikkea hintoja koskevaa keskustelua tai epasuoraa viestintaa kilpailijoiden
kanssa. Silti tydntekijoiden on tarpeen joskus viestia kilpailijoiden kanssa, koska nama ovat myds asiakkaitamme tai
toimittajiamme. Kilpailulait kieltdvat ehdottomasti kaikki kilpailijoiden ja mahdollisten kilpailijoiden kanssa tehdyt
hintoja koskevat sopimukset

Erityisen lainvastainen on kilpailijoiden keskenaan tekema sopimus hinnoista, joita jompikumpi tai molemmat veloittavat
tuotteistaan tai palveluistaan. Termia "hinta" tulkitaan laajasti niin, etta se ei tarkoita vain tuotteen myyntihintaa, vaan
myds maksuehtoja, kuljetuskustannuksia, alennuksia, hyvityksida ja muita myodnnytyksia. Laissa maaritellaan myds
laajasti "sopimus", johon sisaltyy muutakin kuin vain muodollisissa, allekirjoitetuissa sopimuksissa mainitut asiat.
Kaikenlainen kilpailijoiden valinen yhteisymmaérrys hintojen muuttamisesta tai vakauttamisesta on lainvastaista.
Tuomioistuimissa on esimerkiksi katsottu, ettd kyse on sopimuksesta, jos Kkilpailijat ovat korottaneet hintoja
keskusteltuaan epavirallisesti kulujen kasvua aiheuttaneista ongelmista. Ei ole valia, ovatko kilpailijat erityisesti sopineet
hintojen korottamisesta tai sopineet tietystd hinnasta. Pelkdstaan se, ettd kilpailijat nostivat hintoja keskusteltuaan
toistensa kanssa, voi riittaa viittaamaan hintasopimuksen olemassaoloon.

Koska kilpailulait maarittelevat "sopimuksen" ja "hinnan" niin laajasti, tyontekijoiden ei pida keskustella kilpailijan tai
mahdollisen kilpailijan kanssa seuraavista yhtiota tai kilpailijaa koskevista asioista:

e entiset, nykyiset tai tulevat hinnat

e hinnoittelukaytannot

e alennukset

e tarjoukset

e myyntiehdot

e voitto tai voittomarginaalit

e kulut

e tuotantorajoitukset tai suunnitellut seisokit

e varastotasot.

Lisaksi kilpailulaeissa todetaan, etta kilpailijat voivat kayttda erilaisia tekniikoita heikentadkseen kilpailua. On
sopimatonta, etta kilpailijat suostuvat jattamaan kilpailematta tietysta asiakkaasta tai olemaan kilpailematta tietylla
alueella, koska sellainen sopimus rajoittaa asiakkaiden mahdollisuutta valita tavaroista ja palveluista. Kilpailulakien
mukaan kilpailijoiden valiset sopimuksen alueiden tai asiakkaiden jakamisesta tai tietyn toimittajan tai asiakkaan
poissulkemisesta on lainvastaista.

Jos kilpailija yrittda keskustella tdllaisista tiedoista tyontekijan kanssa, tydntekijan pitaa vastata, ettei han ryhdy
tuollaisiin sopimattomiin keskusteluihin, ja hdnen pitaa lopettaa keskustelu. Tydntekijoiden on aina ilmoitettava
kilpailijan yrityksesta ryhtya taman kdytannon kieltamaan keskusteluun jollakin alla olevista ilmoitusmenetelmista.

Kun kilpailija on my0s asiakas tai toimittaja

GPI myy kartonkia itsenaisille jalostajille, jotka voivat kilpailla jalostettujen tuotteiden myynnista GPI:n jalostuslaitosten
kanssa. Koska GPI on asiakkaidensa kilpailija, sen liiketoiminta ja toiminnot voivat olla kilpailulainsaadannén alaisia.
Lisaksi GPI:n asiakkaidensa kanssa tekemat myyntisopimukset voivat sisaltda salassapitovelvoitteita, jotka rajoittavat
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GPI:n neuvottelujen aikana saamien tietojen kayttéd. Vastaavasti GPI:n myyntiedustajien ja hinnoitteluhenkil6kunnan
pitdisi huolehtia siita, etteivat he saa asiakkailta kilpailun kannalta arkaluontoista tietoa, jota GPI:n jalostustoiminnat
voisivat kdayttda asiakkaita vastaan. GPI:n myyntihenkilostdn pitaa erityisesti valttaa keskustelua asiakkaiden kanssa
seuraavista jalostusasiakasta koskevista asioista:

¢ myyntimaarat, hinnat, kustannukset (ei koske kuitua) tai marginaalit
e asiakkaan identiteetti, sijoituspaikka tai hinnoittelu
e laajennussuunnitelmat, vetaytyminen tai muut kilpailun kannalta arkaluontoiset asiat.

Volyymiperusteista hinnoittelua pitdisi mahdollisuuksien mukaan laajentaa ilman erityisia volyymitavoitteita. Jos
myyntihenkildstd kayttaa volyymitavoitteita kuitujen hinnoittelussa jalostusasiakkaille, heidan taytyy varmistaa, etta
tietoja ei valiteta sille osalle GPI:n henkilostdéd, joka on hinnoittelu- tai myyntivastuussa jalostusasiakkaan kanssa
mahdollisesti kilpailevista jalostustoiminnoista. Muita kilpailun kannalta arkaluontoisia tietoja, joita GPI:n
myyntihenkildstd voi saada asiakkaidensa volyymeista, hinnoista asiakkaille tai vastaavista asioista vahingossa tai
tarkoituksella, ei my®dskaan saa paljastaa kilpailevien jalostustoimintojen hinnoitteluun tai myyntiin osallistuvalle GPI:n
henkilostolle. Tyontekijoiden on oltava erittain varovaisia vuorovaikutuksessa asiakkaiden tai toimittajien kanssa, jotka
ovat myds kilpailijoita, ja keskustelujen pitaa pysya kokouksessa aina liiketoiminnallisiin tarkoituksiin dokumentoidun
esityslistan mukaisissa rajoissa.

Kaupan alan jarjestot ja messut

Vaikka kaupan alan jarjestdjen toiminta on yleensa laillista ja suosii kilpailua, siihen liittyy kilpailuriski, koska se kokoaa
kilpailijoita yhteisiin ponnistuksiin. Suuri osa rikostapauksista liittyy keskusteluihin, joita vaitetaan kaydyn kaupan alan
jarjestdjen kokouksissa tai messuilla. Tasta syysta on ehdottoman valttdmatontd, etta tydntekijat huolehtivat tarkoin
siitd, ettei edes vaikuta siltd kuin tapaamisten aikana olisi tehty laittomia sopimuksia. Témadn tavoitteen saavuttamiseksi
kaupan alan jarjestdjen pitaisi:

e luoda objektiiviset jasenyysvaatimukset

e |uoda viralliset kokouskdytannot

e valmistella ja jakaa kokoukselle kirjallinen esityslista
e estda keskustelut sopimattomista aiheista ja

e tuoda kokoukseen tarvittaessa asianajaja.

Tyontekijoiden pitdd muistaa, etta kaikki jasenet eivat ole yhtd hyvin perilld kilpailulaeista kuin he itse. Jos GPI:n
tydntekija siis uskoo, etta keskustelu kdantyy sopimattomaan aiheeseen, hanen taytyy lopettaa keskustelu valittdmasti.
Jos se jatkuu, tyo6ntekijan on poistuttava huoneesta.

Monet kaupan alan jarjestdéjen toiminnot ovat tietysti luvallisia. Esimerkiksi tuotantoasioita koskevan tilastollisen
raportointiohjelman luominen on yleensa sallittu, jos toimialajarjestd asettaa ohjelmalle asianmukaiset suojatoimet.
Tarkemmin sanottuna yhdistyksen tulee raportoida tiedot vain koosteen muodossa, eikd se saa jakaa yhden jasenen
tietoja toiselle jasenelle.

Kytkykaupat

Kahden tai useamman tuotteen yhteen sitominen, ns. kytkykauppa, on kyseessa silloin, kun myyja vaatii asiakasta
ostamaan yhden tuotteen voidakseen ostaa toisen. Kytkykaupasta voi olla kyse myds silloin, kun myyja vaatii asiakasta
ostamaan tarvikkeita tai tavaroita tietysta Iahteesta.

Kytkykaupan laillisuus riippuu erityisista olosuhteista, kuten myyjan markkina-asemasta sitovan tuotteen suhteen,
myyjan taloudellisesta intressistéd sidotun tuotteen myyntiin seka todellisesta kilpailutilanteesta kyseessa olevilla
markkinoilla.

Tuotteiden kytkykauppa voi olla kilpailusdantéjen vastaista tietyissa olosuhteissa. Tydntekijoiden pitda neuvotella
lakiasiainjohtajan tai muun GPI:n lakimiehen kanssa aina, kun he uskovat yhtion olevan tai saattavan olla mukana
kytkykauppajarjestelyssa.
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Turvallisen ja laillisen myynnin ja markkinoinnin saannot
Sovellettavien kilpailulakien noudattamiseksi kaikkien GPI:n tydntekijoiden on noudatettava seuraavia saantoja:

o Al3 koskaan sovi kilpailijan kanssa, ettd joko tydntekija, GPI tai kilpailija ryhtyy tiettyihin toimiin tai pidattaytyy
tietyista toimista erityisesti, jos ne koskevat tuotteita, hintoja, asiakkaita, toimittajia tai alueita.

e Ymmarra, ettd asiakas on itsendinen kilpaileva kokonaisuus. Anna asiakkaan aina tehdd omat
lilketoimintapaatoksensa, erityisesti, mita tulee jalleenmyyntihintoihin, asiakkaisiin, joille se myy, ja alueisiin,
joilla se myy.

e Kilpaile reilusti. Kohtuuttomat kilpailutaktiikat, kuten saalistushinnoittelu, liioiteltu mainonta ja kilpailijan
tuotteiden pahantahtoinen halventaminen, ovat laittomia, eivatka liioin ole yhdenmukaisia GPI:n ydinarvojen
kanssa.

e Tilanteissa, joissa GPI:n kilpailijat ovat myds yhtion asiakkaita tai toimittajia, GPI:n tydntekijdiden on erityisesti
huolehdittava siita, etteivat he keskustele GPI:n asiakkaista, alueista, hinnoista (muusta kuin hinnasta, jolla
GPI myy tai ostaa yritykselta tietyn tuotteen tai palvelun) tai kyseisten asiakkaiden strategioista.

Jos tilanne on epdselva, tyodntekijoiden pitaa keskustella asiasta esimiehensa tai ty6njohtajansa kanssa ja esittaa
kysymyksia. Tarpeen mukaan tyodntekijoiden pitdisi ottaa yhteytta lakiosastoon saadakseen apua tata kaytantoa
koskevissa kysymyksissa.

Rikkomuksista ilmoittaminen ja niiden tutkinta

Kenen tahansa, joka tietda tata kdytantéa koskevasta rikkomuksesta tai epailee sellaista, on ilmoitettava valittdmasti
kyseisesta toiminnasta jollekin seuraavista:
¢ Lakiasiainjohtajalle osoitteella GeneralCounsel@graphicpkg.com

e Graphic Packaging Business Conduct Alertline -palveluun verkkosivustolla
www.gpibusinessconductalertline.ethicspoint.com tai maakohtaisen maksuttoman puhelimen valityksella

Graphic Packaging Alertline -palvelu on kaytettdvissa ympari vuorokauden. Ilmoituksen voi halutessaan tehda
nimettémand. Maakohtaiset Business Conduct Alertline -palvelun puhelinnumerot:

Australia 1800565761 Italia 800 725 944
Itavalta 0800 017868 Japani 0800-700-9401
Belgia 0800 77 076 Meksiko 800 681 6714
Brasilia 0800 000 0572 Alankomaat 0800 0229398
Kanada 1.866.898.3750 Uusi-Seelanti 0800 426 361
1.855.350.9393 Nigeria 0-708-060-1816,
Kiina 400 120 3531 then 866-898-3750
Kroatia 800-528-422 Norja 80062436
Viro 8000044232 Puola 800005072
Suomi 800416130 Espanja 900.991.498
Ranska 0.800.90.2500 Ruotsi 020-088 00 16
Saksa 0800 1810751 Sveitsi 0800 000 329
Kreikka 0.080.012.6576 Yhdistynyt 0800 048 5494
kuningaskunta
Indonesia 0800 1401907 Yhdysvallat 1.866.898.3750
Irlanti 1800 851 822

Kaikki ilmoitukset tdman kdytanndn tai kilpailulain epadillyistéd rikkomuksista tutkitaan puolueettomasti ja oikea-
aikaisesti. Yhti6 sailyttaa kaikki ilmoitukset luottamuksellisina siina laajuudessa kuin se on yhtion tutkintavelvollisuuden
kannalta kohtuudella mahdollista. Kaikkien tyéntekijoiden odotetaan tekevan yhteistyota tutkinnan kanssa. Yhteistydn
laiminlydnti voi johtaa kurinpidollisiin toimiin.
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Alphabetized:

Meksiko 800 681 6714

Nigeria 0-708-060-1816,
then 866-898-3750

Norja 80062436

Puola 800005072

Ranska 0.800.90.2500

Ruotsi 020-088 00 16

Saksa 0800 1810751

Suomi 800416130

Sveitsi 0800 000 329

Uusi-Seelanti

0800 426 361

Alankomaat 0800 0229398
Australia 1800565761
Belgia 0800 77 076
Brasilia 0800 000 0572
Espanja 900.991.498
Indonesia 0800 1401907
Irlanti 1800 851 822
Italia 800 725 944
Itavalta 0800 017868
Japani 0800-700-9401
Kanada 1.866.898.3750
1.855.350.9393
Kiina 400 120 3531
Kreikka 0.080.012.6576
Kroatia 800-528-422

Viro 8000044232
Yhdistynyt 0800 048 5494
kuningaskunta

Yhdysvallat 1.866.898.3750
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